Curriculum Vitae Gaetano Caputo

INFORMAZIONI PERSONALI ~ Gaetano Caputo

@ Viaal piemonte 181 ALBENGA
. 346 3266894

4 Caputo.gae@libero.it

Sesso Maschio | Data di nascita 29/04/1977 | Nazionalita Italiana

ESPERIENZA
PROFESSIONALE

Da Giugno 2014  Imprenditore e titolare del “CENTRO RIPARAZIONE SMARTPHONES”

= Albenga Via niccolari 14, 17031
Assistenza tecnica hardware e software dispositivi mobili , vendita nuovo ed usato .
Vendita accessori

SAMSUNG,HUAWEI, HONOR, LG, NOKIA, WIKO, APPLE, XIAOMI ECC...

Agente di commercio -responsabile di zona
Da Gennaio 2013 |mar il Casoria (NA)

= Distributore per la Campania
Elettrodomestici da incasso e freestanding a marchio Candy-Beko-Smalvic-Cm-Elleci-Gasfire

Responsabile vendite per la zona Napoli e provincia

Sviluppo portafoglio client

Sviluppo e raggiungimento budget mensili e annuale assegnati.
Brand marketing

Ricerche di mercato e Benchmark

Responsabile insolvenze e pagamenti portafoglio clienti

Agente di commercio -responsabile di zona
Cedis.p.a. Casoria (NA)
Da dicembre 2009 a gennaio
2013
= Distributore esclusivista per la Campania
Elettrodomestici da incasso e freestanding a marchio Hotpoint —Indesit-Scholtes-Miele
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Da dicembre 2009 a gennaio
2013

Risultati Ottenuti

Dal maggio 2006 al dicembre
2007

Risultati Ottenuti

Da Maggio 1999 ad Aprile 2006

Risultati Ottenuti

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

Curriculum Vitae Gaetano Caputo

REsponsabile vendite per la zona Napoli e provincia

Sviluppo portafoglio clienti

Sviluppo e raggiungimento budget mensili e annuale assegnati
Brand marketing

Report CRM

Ricerche di mercato e Benchmark

Responsabile insolvenze e pagamenti portafoglio clienti

Budget assegnati sempre raggiunti escluso ultimo trimestre 2012
Contratto di lavoro concluso causa problemi azienda madre Indesit Company.

Dirigente Responsabile Vendite Italia
GT Trading srl Fossombrone (PU)

= Azienda produlttrice prodotti audio professionali per auto

Responsabile vendite Italia

Ricerche e statistiche di mercato

Individuazione nicchie di mercato e loro posizionamento
Gestione e guida agenti Italia e assegnazione loro budget
Sviluppo e raggiungimento budget mensili e annuale assegnati
Responsabile presentazione fiere di settore

Brand marketing

Aumento fatturato vendite del 25% con conseguente sviluppo portafoglio clienti e acquisizione fasce
di mercato della concorrenza.

Aumento della produzione mensile prodotti e allineamento organizzazione produzione/consegne.
Contratto di lavoro concluso causa vendita dell'azienda .

Agente di commercio -responsabile di zona
Perel Incasso-Eurolux Incasso srl Casoria (NA)

Distributore per la Campania Elettrodomestici da incasso e freestanding a marchio Rex-Electrolux-
Aeg-Terim

Responsabile vendite per la zona Napoli ,Caserta e provincia

Sviluppo portafoglio client

Sviluppo e raggiungimento budget mensili e annuale assegnati.

Responsabile insolvenze e pagamenti portafoglio clienti

Raggiungimento budget assegnati dal 2000 al 2006 (in anticipo)

Nessuna insolvenza alla data di dimissioni

Portafoglio clienti ampliato da 50 unita del 1999 a 125 del 2006

Sviluppo fatturato da 450 milioni di lire del 1999 a 3 milioni di euro del 2005
Contratto di lavoro concluso per inizio nuova carriera
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Curriculum Vitae

1991-1997

COMPETENZE PERSONALI

Lingua madre

Altre lingue

Inglese

Tedesco

Competenze comunicative

Competenze organizzative e
gestionali

Competenze professionali

Competenze informatiche

Gaetano Caputo

Perito Informatico

l.ti.s. AVolta Napoli

= Programmatore Turbo Pascal e C++

|
Italiano
COMPRENSIONE PARLATO PRODUZIONE SCRITTA
Ascolto Lettura Interazione Produzione orale
Lv Intermedio Lv intermedio Lv intermedio Lv intermedio Lv intermedio
Conseguimento attestato TRINITY Lv Intermediate lingua Inglese
Base Base Base Base Base

Livelli: A1/2 Livello base - B1/2 Livello intermedio - C1/2 Livello avanzato
Quadro Comune Europeo di Riferimento delle Lingue

Possiedo ottime doti comunicative ed empatiche imparate in anni di lavoro diretto sul campo. Riesco
sempre a capire le necessita e le abitudini di lavoro,acquisto e vendita dei clienti tramite domande
poste nel modo giusto e nelloccasione giusta. Riesco sempre a capire in che modo pormi e che tipo
di interlocutore ho davanti in modo da adeguarmi secondo le esigenze ed avvicinarmi al suo
linguaggio e modo di pensare. Il mio modo di presentarmi e di ascoltare il mio interlocutore mi
permette di entrare subito in sintonia con lui ed acquisire la sua fiducia sin da subito.

Ho imparato ad organizzare al meglio il mio tempo in modo da ottenere i migliori risultati possibili da
ogni singola giornata di lavoro. Ho imparato ad ottimizzare le spese in funzione del tempo a
disposizione e degli obiettivi da raggiungere.

Ho guidato e coordinato una forza vendite di 12 persone, trasferendo le mie esperienze e imparando
a mia volta da loro ,ottenendo molti risultati e la loro stessa crescita personale

Ho imparato ad adeguarmi ad ogni variazione di mercato ,ad ogni evoluzione dello stesso
reinventando e modificando i miei metodi di lavoro secondo le nuove richieste ed esigenze. Ho
imparato a valutare di volta in volta i problemi che arrivano, la loro importanza, la loro priorita e |l
metodo migliore per affrontarli ed imparare ogni volta da essi.

Per mia cultura e professionalita ho sempre studiato attentamente la concorrenza contro la quale mi
scontravo, i loro posizionamenti ,punti di forza e punti deboli.

Ho sempre studiato andamento mensile delle statistiche di vendita ,quale fascia di mercato rinforzare
di volta in volta e come proporre determinati prodotti rifiutati dal mercato.

Mi ritengo una persona sempre innovativa e pronta ad affrontare nuove sfide senza legarmi alle radici
del passato.

= Buona padronanza dei sistemi Microsoft Office

= Buona padronanza di tutti i sistemi operativi in commercio

= Buona padronanza del sistema AS 400

= Discreta conoscenza dei principali programmi di fotoritocco ed editing

= Ottima conoscenza periferiche Hardware, installazione e manutenzione
= Creazione siti web semplici

= Risoluzione principali problemi software
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Interessi

Patente di guida

ULTERIORI INFORMAZIONI

Pubblicazioni

Dati personali

ALLEGATI
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Appassionato di Fai da Te , libri Horror, esperto di cinema Italiano degli ultimi 30 anni.
Sport praticati: Tennis, calcetto, biliardo e pesca.

A/B

Sto scrivendo un libro di narrativa a sfondo Noir.

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196
"Codice in materia di protezione dei dati personali”.

Allego alla presente
Lettera di presentazione personalizzata
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