ESPERIENZA
PROFESSIONALE

Da gennaio 2014 a oggi

Da 01/2011 a12/2013

Da 05/2004 a 12/2010

Da 07/2001 a 03/2004

Da 02/1996 a 10/2001

Carlo Alberto

Villanova d’Albenga (SV)
0182554730 [ 3928231627

carlo@immobiliareliguria.it

https://www.facebook.com/VotaAlbertoCarlo - https://www.facebook.com/carlo.alberto.718

https://twitter.com/Alberto6Carlo - https://www.instagram.com/carlo6alberto/

Nato ad Albenga il 16 gennaio 1963

Consulente immobiliare
presso Agenzia Immobiliare Liguria (socio)
Albenga

www.immobiliareliguria.it

Settore: immobiliare

Consulente immobiliare
presso Agenzia Immobiliare Re/Max Metro Quadrato s.n.c. (socio)
Albenga

Settore: immobiliare

Consulente immobiliare
Presso Agenzia Immobiliare PrimaVera Casa s.n.c. (socio)
Albenga

Settore: immobiliare

Responsabile del reclutamento, selezione e formazione funzionari di vendita TIM
Business Promoter. Gestione grandi clienti

Presso Shiny Servizi s.r.l. (mandataria TIM)

Imperia

Settore: Telecomunicazioni — Internet — Tecnologia — Servizi alle aziende — B2B

Responsabile vendite negozio Master Dealer TIM (Telecom Italia Mobile)

Presso Telea (socio)
Albenga

Settore: telecomunicazioni consumer
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Da 03/1992 a 12/1995 Agente di commercio

Da 03/1988 a 01/1992

Da 02/1986 a 11/1988

Da 11/1982 a 12/1985

Da 07/1981 a 07/1982

ISTRUZIONE E
FORMAZIONE

COMPETENZE
PERSONALI

Presso SEAT Pagine Gialle S.p.A

Provincia di Savona

Settore: pubblicita elenchi telefonici

Socio Dirigente

Presso RivierFlora s.n.c.
Villanova d’Albenga

Settore: Commercio allingrosso fiori recisi

Funzionario Vendite

Presso Ingaunia Fiori S.c.r.l. Cooperativa Provinciale Floricoltori
Villanova d’Albenga

Settore: Produzione e vendita fiori recisi e piante in vaso

Agente di Commercio

Presso Wurth ltalia s.r.l.
Provincia di Savona / Genova

Settore: prodotti di fissaggio

Carabiniere ausiliario — Servizio militare di leva

Presso Arma dei Carabinieri
Savona

Settore: forze dellordine

Corso: Complete Listing Workshop
Presso: Myke Ferry Italia

Corso: “ll cliente prima di tutto”.
Presso: Studio Aschei per la Formazione e la Consulenza Aziendale

Corso ed attestazione: “Venditore Professionale”
Presso: CEPASS (Certificazioni delle Professionalita e della Formazione)

Licenzia media

© Unione europea, 2002-2018 | europass.cedefop.europa.eu

Pagina2/4



Competenze comunicative

Competenze professionali

Hobby ed Interessi

» Negli anni, avendo sempre svolto attivita nel settore “delle persone”, ho acquisito
una grande facilita nelle relazioni interpersonali, ho consolidato I'attitudine alle
relazioni personali / professionali, ho sviluppato una sofisticata e complessa
capacita di comunicazione.

= Estrema capacita di mediazione, sviluppo e conduzione della trattativa.

= Approfondita conoscenza del territorio in tutti i suoi aspetti, produlttivi, culturali,
venali ed umani.

= Elevata conoscenza del mercato immobiliare, delle sue criticita, potenzialita e
prospettive

= Ottima conoscenza delle logiche di web marketing e degli strumenti e canali
digitali per la promozione, la vendita e la comunicazione.

= Utente avanzato di Word, Excel, Outlook, Publisher, Power Point.

= Perfetta padronanza dei sistemi Windows e Android, ottima capacita di gestione,
implementazione e configurazione delle reti LAN cablate e WiFi.

Donatore di sangue dalleta di vent'anni.

Iscritto alla banca dati donatori di midollo osseo

Donatore d’organi e cofondatore della sede AIDO di Ceriale

Sostenitore di Emergency e di Libera contro le mafie

Impegnato nel volontariato a favore di organizzazioni onlus del territorio.

Appassionato di: pesca in mare, cucina, camminate in montagna, motociclismo e
Formula 1

Amante della lettura e dei viaggi

Curioso.

Ai sensi dellart. 13 del D. Lgs. 196/2003 (“Codice Privacy’) e dell'art. 13 del Regolamento
UE n. 2016/679 (“GDPR 2016/679’), autorizzo il trattamento dei miei dati personali qui
riportati.
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